
Fakulta strojní VŠB - TU Ostrava
strojní zařízení
září 1984 – červen 1989  Vysokoškolské

Gymnázium Mikuláše Koperníka, Bílovec
všeobecný
září 1980 – červen 1984  SŠ s maturitou

Produktový manažér
Linet spol. s r.o.
duben 2023 – dosud  1 rok a 2 měsíce 

- Rozvoj, řízení a strategie produktového portfolia - Správa životního cyklu produktu - Zpracování plánů a

reportů v rámci Post-market surveillance (PMS), Post-market monitoring (PMCF) a Clinical Evaluation

(CER). - Řízení výzkumné fáze vývoje nových a modifikací stávajících produktů. - Definování uživatelských

potřeb, designových vstupů a použitelnosti produktu pro vývoj nových a modifikací stávajících produktů.

Produktový manažér
Borcad Medical a.s. ( Linet Group)
leden 2020 – březen 2023  3 roky a 3 měsíce 

- Rozvoj, řízení a strategie produktového portfolia - Správa životního cyklu produktu - Zpracování plánů a

reportů v rámci Post-market surveillance (PMS), Post-market monitoring (PMCF) a Clinical Evaluation

(CER). - Řízení výzkumné fáze vývoje nových a modifikací stávajících produktů. - Definování uživatelských

potřeb, designových vstupů a použitelnosti produktu pro vývoj nových a modifikací stávajících produktů.

Business Development Manager
Borcad Medical a.s. (Linet Group)
březen 2019 – prosinec 2019  10 měsíců 

- Zodpovědnost za obchodní rozvoj portfolia OB/GYN a jednodenní péče - Analýza tržních dat, příprava a

řízení prodejních a marketingových plánů a strategií ve spolupráci s lídry dceřiných společností, manažery

HUB a oblastními manažery prodeje Linet Group -Identifikace a rozvoj obchodních příležitostí

 724******  jir***@***.cz
 Rok narození 1965

Ing. Jiří R.

ID: 1277735

Vzdělání

Praxe



Area Sales Manager - Afrika, Střední východ a Latinská Amerika
Borcad Medical a.s. (Linet Group)
prosinec 2013 – únor 2019  5 let a 3 měsíce 

-Vedení a rozvoj prodejní sítě a přímá odpovědnost za prodejní výsledky - Spolupráce s obchodními

partnery a zákazníky - Zodpovědnost za smlouvy, školení prodeje, marketingové/prodejní plány a

strategie na přidělených trzích - Kooperace a aktivní účast na specializovaných kongresech a

mezinárodních výstavách

Obchodní ředitel
Borcad s.r.o.
září 2012 – listopad 2013  1 rok a 3 měsíce 

- tvorba a naplňování obchodní strategie společnosti - rozvoj a udržování obchodní sítě - plnění plánu

obratu a marže - řízení obchodního týmu

Regionální ředitel
Démos Trade a.s.
listopad 2011 – srpen 2012  10 měsíců 

-Obchodní, provozní a hospodářské řízení provozoven Čechy -Plnění plánu obratu a marže -Rozvoj a

udržování obchodní sítě -Řízení cenových a platebních podmínek -Řízení efektivity dopravy k zákazníkovi

Ředitel
Kovopol Industry s.r.o. / Kovopol a.s.
červen 2007 – říjen 2011  4 roky a 5 měsíců 

-stanovování, naplňování a vyhodnocování hlavních cílů a strategie společnosti -řízení společnosti -

zodpovědnost za ziskovost, efektivní vedení lidských, finančních a technických zdrojů společnosti -

transformace závodu na základě prodeje části podniku Kovopol,a.s. do nové společnosti s.r.o.

Oblastní ředitel
Sitel spol. s r.o.
červenec 2005 – červen 2007  2 roky 

- řízení oblastní pobočky společnosti (HS) - plnění plánu tržeb a hospodářského výsledku, ekonomika

střediska - vyhledávání obchodních příležitostí, zajištění zpracování nabídek, realizace prodeje zboží a

služeb( montáže), zajištění plateb - řízení dodavatelských systémů při realizaci služeb - určování strategie

konkrétních obchodních cílů pobočky

Ředitel obchodu a marketingu
ePrim s.r.o.
srpen 2001 – červen 2005  3 roky a 11 měsíců 

-vybudování obchodního úseku nové dceřiné společnosti Severomoravské energetiky (SME) -„rozjezd“

obchodních a marketingových aktivit a činností se zaměřením na efektivní nákup a prodej zboží zejména

mimo skupinu SME -řízení rozvoje obchodní sítě -e-business a B2B obchody -koncepce obchodování,

obchodní a marketingová strategie -organizace e-výběrových řízení na dodavatele -zpracování návrhů

obchodních plánů nákupu a prodeje, zajištění plnění schválených plánů, vyhodnocování míry jejich plnění

a návrhy opatření ke zlepšení vývoje nákupu a prodeje -plánování a řízení obchodních marží



Ved. Inženýringu, obchodu, logistiky
OKD Bastro a.s.
září 1989 – červenec 2001  11 let a 11 měsíců 

–project manager a vedoucí útvaru inženýringu, zajištění prodeje výrobků, výkonů a služeb, vedení

realizace vyšších dodavatelských celků , sjednávání smluv, tvorba a řízení dodavatelských systémů, plnění

plánu tržeb, hospodářský výsledek řízeného útvaru, cash-flow z provozní činnosti

polština  středně pokročilá

angličtina  pokročilá

čeština  výborná

 A - motocykly

 B - osobní auta

Operační systémy 
MS Windows 8 / 10 / 11 zkušený 
Chytrý telefon Android zkušený

Běžná práce na počítači 
Textový editor (MS Word) zkušený 
Tabulkový kalkulátor (MS Excel) zkušený 
Prezentační program (MS PowerPoint) zkušený 
Internetový prohlížeč a e-mail zkušený 
MS Outlook zkušený

Grafické a konstrukční programy 
Adobe Photoshop pokročilý

ERP a účetní software 
Helios pokročilý 
SAP pokročilý

Tvorba obsahu a online marketing 
Střih videa pokročilý 
Úprava fotek zkušený

Jazyky

Řidičský
průkaz

Technické
znalosti



Mé silné stránky 
Flexibilita 
Pracovitost 
Samostatnost 
Spolehlivost, zodpovědnost 
Výkonnost

Mohu nabídnout 
Logické myšlení 
Řešení problémů pomocí kritického myšlení 
Schopnost práce v kolektivu a týmové práce 
Srozumitelná a efektivní komunikace 
Tvůrčí (kreativní) myšlení

Manažerské dovednosti 
Budování a vedení týmu (leadership)

Sport (cyklistika, lyžování, golf)
Kultura (film, knihy)

Kde hledám práci
Ostrava + 30 km ochota dojíždět

Chci pracovat jako
Business Development Manager
Key Account Manager
Manažer prodejního teamu
Obchodní ředitel/manažer
Product Manager
Regionální obchodní manažer
Technický ředitel/manažer
Technický ředitel/manažer ve strojírenství

Možná spolupráce
Plný úvazek

Ostrava

 Garantujeme, že uchazeč hledá práci 

Prohlédnout na webu

   |  Největší databáze uchazečů o práci

Dovednosti

Zájmy

Představa
o práci

Bydliště

VYTVOŘENO NA

https://www.zivotopisy.cz/
https://www.zivotopisy.cz/hledam-zamestnance#garance-uchazece
https://www.zivotopisy.cz/produktovy-manazer-business-development-manager-area-sales-manager-afrika-stredni-vychod-a-latinska-amerika-obchodni-reditel-regionalni-reditel-redite-1277735
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