
Střední průmyslová škola stavební Ústí nad Labem
Stavebnictví (Pozemní stavitelství)
září 1990 – červen 1994  SŠ s maturitou

Area Sales Manager
Pivovary Staropramen, a.s.
leden 2008 – dosud  16 let a 5 měsíců 

-zajišťování obchodních výsledků svěřeného obchodního týmu ( moderní trh , tradiční trh , velkoobchody a

horeca ) -pravidelný koučink obchodních zástupců v terénu a jejich hodnocení -podpora klíčových aktivit

svěřeného obchodního týmu (6-7 obchodních zástupců) -stanovování specifických cílů členů týmu -

podílení se na přípravě a kontrole čerpání veškerých rozpočtů týmu -pravidelné návštěvy TOP zákazníků

(Makro, Coop, Velkoobchody, Gastro, Globus, Ahold, Tesco) -vedení pravidelných porad -reporting

obchodních výsledků -řízení DC a logistiky svěřeného regionu -spolupráce s KAM -spolupráce s mrch.

agenturou -vytváření ročních plánů

Obchodní zástupce
Pivovary Staropramen, a.s.
srpen 2005 – prosinec 2007  2 roky a 5 měsíců 

-získávání nových zákazníků a péčí o stávající zákazníky v duchu obchodní strategie -získávání informací a

jejich zpětný reporting -vedení skupiny spolupracovníků zajišťující merchandising -řízení prodeje výrobků

ve svěřeném regionu, kontrola stavu zásob a prodeje výrobků,

Obchodní zástupce
ACCOM, s.r.o. (Choceňská mlékárna)
leden 2003 – červenec 2005  2 roky a 7 měsíců 

-koordinátor ambulantních prodejců – péče o významné zákazníky -regionální zajišťování promo průzkum

a analýza trh - péče o VO a tvorba regionálních letákových akcí -analýza konkurence, analýza zákazníků -

komunikace s lokálními klíčovými zákazníky, společná příprava a implementace obchodních a

marketingových strategií -příprava a realizace programů podpory prodeje produktů společnosti

 602******  dan***@***.cz
 Rok narození 1975

Daniel Z.

ID: 1253463

Vzdělání

Praxe



Obchodní zástupce
- Královský pivovar Krušovice, a.s.
leden 1999 – prosinec 2002  4 roky 

-hledávání nových zákazníků, uzavírání smluv, vyhodnocování akcí -vyhledávání a získávání potenciálních

zákazníků ve svěřené oblasti, prezentace produktů společnosti -péče o stávající zákazníky, komunikace se

stávajícími zákazníky, servis, evidence, vedení administrativy související s prodejem, reporting -řízení

prodeje výrobků ve svěřeném regionu, kontrola stavu zásob a prodeje výrobků, merchandising atd. -

získávání informací o vývoji trhu, cenách, výrobcích a aktivitách konkurence a následný reporting

kompetentním osobám

Obchodní zástupce
Coca-cola Amatil ČR, s.r.o.
prosinec 1996 – prosinec 1998  2 roky a 1 měsíc 

-péče o zákazníky, uzavírání objednávek vyhledávání a získávání potenciálních zákazníků ve svěřené

oblasti, -prezentace produktů společnosti -péče o stávající zákazníky, komunikace se stávajícími

zákazníky, servis, evidence, vedení administrativy související s prodejem, reporting -řízení prodeje výrobků

ve svěřeném regionu, kontrola stavu zásob a prodeje výrobků, merchandising atd. -získávání informací o

vývoji trhu, cenách, výrobcích a aktivitách konkurence a následný reporting kompetentním osobám

němčina  začátečník

angličtina  začátečník

čeština  výborná

 A - motocykly

 B - osobní auta

Operační systémy 
MS Windows XP / Vista / 7 pokročilý 
Chytrý telefon Android pokročilý

Běžná práce na počítači 
Textový editor (MS Word) pokročilý 
Tabulkový kalkulátor (MS Excel) pokročilý 
Prezentační program (MS PowerPoint) pokročilý 
Internetový prohlížeč a e-mail pokročilý 
MS Outlook začátečník

Inkluze a diverzita.
listopad 2023

Jazyky

Řidičský
průkaz

Technické
znalosti

Kurzy



Komunikační a vyjednávací dovednosti.
září 2017

Práce v programu SAP.
listopad 2016

Obchodní a manažerské dovednosti.
leden 2015

Mé silné stránky 
Aktivní přístup 
Flexibilita 
Ochota učit se 
Pracovitost 
Přizpůsobivost 
Samostatnost 
Spolehlivost, zodpovědnost 
Výkonnost 
Zvládání stresu, práce pod tlakem

Mohu nabídnout 
Asertivní jednání 
Empatii 
Logické myšlení 
Řešení problémů pomocí kritického myšlení 
Schopnost práce v kolektivu a týmové práce 
Srozumitelná a efektivní komunikace 
Tvůrčí (kreativní) myšlení

Manažerské dovednosti 
Budování a vedení týmu (leadership)

Rodina, cestování , četba a sport.

Kde hledám práci
Praha-Letňany + 1 km ochota dojíždět

Chci pracovat jako
Key Account Manager
Manažer prodejního teamu
Regionální obchodní manažer

Možná spolupráce
Plný úvazek

Dovednosti

Zájmy

Představa
o práci



Ústí nad Labem

 Garantujeme, že uchazeč hledá práci 

Prohlédnout na webu

   |  Největší databáze uchazečů o práci

Bydliště

VYTVOŘENO NA

https://www.zivotopisy.cz/
https://www.zivotopisy.cz/hledam-zamestnance#garance-uchazece
https://www.zivotopisy.cz/area-sales-manager-obchodni-zastupce-zivotopis-1253463

	Daniel Z.
	Vzdělání
	Praxe
	Jazyky
	Řidičský průkaz
	Technické znalosti
	Kurzy
	Dovednosti
	Zájmy
	Představa o práci
	Bydliště


